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Stellenbeschreibung für 

Name 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
Leadership 
 

- Vorbildverhalten und Alignment mit Company Values, Goals and Products 
- Bi-weekly 101s mit Sales Reps unter Hinzunahme Feedbackbögen (2x postiv, 2x negativ),  
- Quartalsgespräche mit Sales Reps 
- Entwicklung Coaching der Sales Reps, wöchentliche Shadow Calls, checken von Angeboten 
- Kontrolle des Pipeline Managements der Sales Reps 
- Eigenständige Problemlösung bei auftretenden Schwierigkeiten, auch in den Abendstunden 

und am Wochenende, wenn das Team arbeitet 
- KPI basierte Analyse und daraus abgeleitete Weiterentwicklung des Vertriebs, sowie der 

Team-Mitglieder 
- Sicherstellung der permanenten Erreichbarkeit 

 
Business Dev. 
 

- Finden & Lösen von Problemen im Vertrieb 
- Hilfe bei technischen Problemen im Sales Team 
- Qualitätsmanagement der Produkte (z. B. aufgrund von Kundenfeedback) 

 

Position StelleninhaberIn Vertretung Direct Report 

Ziel der Stelle 
 
Du steuerst und entwickelst die Mitarbeiter im Vertrieb KPI-basiert und baust das Team 
sukzessive aus. Du gestaltest den Vetriebsansatz von morgen, erkennst Kundenbedürfnisse 
und verstehst diese prozessual in Deinem Team abzubilden. Du hast stets die Leistung und 
Entwicklungspotenziale Deines Teams im Blick. Dies ermöglicht es Dir und Deinem Team noch 
effizienter zu arbeiten und mehr Abschlüsse zu generieren. 

Hauptaufgaben 

Head of 
Sales 
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Daily To-Dos 
 

- Tägliches checken der Anfrageverteilung 
- Große Anfragen selbst übernehmen 

 
Andere 

- Regelmäßige Vertriebscontrollings zur permanenten Verfolgung der Ziel-/ 
Ergebniserreichung zählen zu Deinem weiteren Aufgabenbereich 

- Weiterhin steuerst Du die operative Planung und Umsetzung der Ertrags- und Kostenziele 
- Übernahme der wertvollsten Kunden 

 
 
 
 
 
 

- Office Management 
- HR (Bearbeitung Eingang Bewerbungen & Onboarding) 

 
 
 
 
 
Die Verwendung dieser Tools muss beherrscht werden: 
 

- Sales Tools - Buchungstools 

- Unternehmens Tools - usw. 

 
Kennen: 

- Backoffice Tools 

 
 
 
 
 
Verkauf von Produkt 1 bis 25.000€, Produkt 2 bis 20.000€, Produkt 3 bis 5.000€, keine weiteren 
Rechtsgeschäfte im Außenverhältnis 
 
 
 
 
 
 

- Büroschlüssel 
 
 

_________________________ _________________________ 

Unterschrift Direct Report Unterschrift StelleninhaberIn 
 

Nebenaufgaben 

Tools / Software 

Vollmachten 

Spezielle Befugnisse 
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Wir erstellen und prüfen alle auf unserer Seite veröffentlichten Informationen 
mit größter Genauigkeit. Jedoch kann Factful BLN GmbH nicht für die 

Richtigkeit garantieren, da Verordnungen, Anpassungen / Änderungen von 
Gesetzen oder Regelungen laufend stattfinden. Daher raten wir immer dazu 

einen entsprechenden Experten zu kontaktieren. Factful BLN GmbH übernimmt 
keinerlei Haftung für durch Fehler in den Texten entstandene Schäden. 

 
Die in dieser Präsentation vorgestellten Konzepte, grafischen Gestaltungen, 
Fotografien und Texte sind geistiges Eigentum der Factful BLN. Alle Rechte 
liegen bei der Factful BLN. Die Wiedergabe in gedruckter oder elektronischer 

Form sowie die Verwendung von Inhalten, Ideen, textlichen und visuellen 
Darstellungen auch in abgeänderter Form bedarf der ausdrücklichen 

Zustimmung. 
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